nexoya

Enercity Success Story:
23,3% mehr Verkaufe in nur vier Monaten

Enercity ist einer der zehn groBBten Energieversorger Deutschlands und beliefert rund eine

Million Kunden mit Strom, Warme und Trinkwasser.

Key challenges

Manuelle Anpassungen liber
Plattformen hinweg verlangsamten
die Optimierung

Fliinf Kandle, jeder mit eigener
Datenbasis und Optimierungslogik

Keine kanallibergreifende
Gesamtiibersicht liber Kandle und ‘
Kampagnen

Eingeschrdnkte Transparenz
uber die Kosten pro Akquisition

Ergebnisse

95% 23.3%

Gesamtprognosenauigkeit Mehr Kdaufe

Effizientes Onboarding und Q Signifikantes Umsatzwachstum in
nahtlose Kl-Integration nur vier Monaten

Q 5 Kandle: Google Ads, Meta, Q Ziel-CPA trotz hoherem
Bing, TikTok und DV360 Verkaufsvolumen gehalten

@ 5 Funnel-Stufen optimiert @ Kanaliibergreifende Transparenz:
alle Daten an einem Ort

. »Der Anstieg der Kdufe um +23,3% zeigt deutlich,
Amy Wilpert . : : .
o _ dass Automatisierung mit Nexoya nicht nur Zeit
SEA- & SEO Managerin bei Enercity  oh 0t sondern auch messbares Wachstum erzielt.”




